Im Gesprch mi “d

Grundern von LightFin

Mitten im Herzen der Finanzmetropole Frankfurt ist die Crowdinvesting-Plattform www.lightfin.de
zuhause. Seit Mai 2013 arbeitet hier das Team um Grunder Dr. Kay-Michael Schanz. Der promo-
vierte Rechtsanwalt ist Verfasser einer Vielzahl von Publikationen aus dem Bereich Corporate
Finance und hat Uber mehrere Jahre in Frankfurt und Shanghai zu diesem Thema gelehrt. Zu-
sammen mit Dr. Martin Bartels und Prof. Dr. Bernd Freisleben fihrt er das junge Unternehmen
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Dr. Schanz: Nach langjéhriger
Tatigkeit bei Banken und als Anwalt
beraten wir junge und mittelstandi-
sche Unternehmen an der Schnitt-
stelle Jura - Finanzen. Die Plattform
bietet uns die Moglichkeit, unsere

Kunden nicht nur bei der Einwer-
bung von Kapital zu beraten, son-
dern auch direkt in der Umsetzung
der Konzepte zu unterstiitzen.

Dr. Schanz: Im Gegensatz zu
anderen Plattformen ist LightFin
eine hybride Plattform, die Unter-
nehmen und deren Gesellschaftern
individuell strukturierte Losungen
zur Deckung ihres Finanzbedarfs
bietet. Unser Geschéftsmodell
besteht daher aus zwei Sdulen: Zum
einen werden wir typische Crowd-
investing-Projekte unterstiitzen,



Im Gegensatz
zu anderen
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bride Plattform,
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men und deren
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bedarfs bietet.

bei denen dann eine Vielzahl von
Investoren im Rahmen o6ffentlicher
Angebote relativ kleine Summen

in vorstrukturierte mezzanine
Finanzinstrumente wie partiarische
Nachrangdarlehen investiert. Im
Rahmen solcher 6ffentlichen Ange-
bote sprechen wir Privatanleger an.

Die zweite Sdule besteht aus
sogenannten Privatplatzierungen
in unserem LightFin Club. Auf
Basis dieser Alternativen und der
langjahrigen Erfahrung unserer
Teammitglieder im Bereich Cor-
porate Finance strukturieren wir
individuelle und bedarfsgerechte
Finanzierungspakete.

Dr. Schanz: Mit dem LightFin Club
wenden wir uns an professionelle
und semiprofessionelle Investoren-
gruppen, d.h. in erster Linie Venture
Capital-Gesellschaften, Business
Angels, Family Offices oder auch
strategische Investoren, die dann
grofSere Tickets im Rahmen indivi-
duell strukturierter Transaktionen
zeichnen konnen, meistens - wie
préferiert - in Form von Eigenka-
pital.

Solche Investoren haben haufig
Beriihrungsédngste mit der Crowd.
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Bei offentlichen  Angeboten konnen
Privatarleger in  junge oder etablierte
Untemehmen ivestieren und profitieren  damit
langfiistig von deren Erfolg. Das Gfientliche
Angebot starkt nicht nur die Finanzkrat der
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Klug investieren
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Jungen wie etablieten Untemehmen verschaffen
wir den Zugang zu der im Einzelfall passenden
Investorengruppe - je nach Waunsch im Wege des
Gffentlichen  Angebots oder der diskreten
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PROFESSIONELLE ANLEGER

Im Rahmen von Privatplatzierungen haben
professionell agierende Anleger die Moglichkeit
substantielle Betrage in indviduell strukturierte
Projekie zu investieren. In Anbetracht der

Bedeutung von Diskretion satzt hier

Gesellscha. sondem fuhrt auch zur Steigerung
ihres Bekanntheitsgrads
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eine Einladung voraus, dass bestimmte Kriterien
erfillt sind

Ablaufzeigen

Das ist verstandlich, weil hier auf
einmal eine Vielzahl von Beteiligten
»mit am Tisch sitzen". Das gilt auch
dann, wenn Zeichner mezzaniner
Finanzierungsinstrumente keine
oder nur eingeschriankte Mitspra-
cherechte beim Kapitalnehmer
haben. Vor diesem Hintergrund ist
es sinnvoll, bei manchen Projekten
auf die Ansprache der Crowd zu
verzichten und voll auf Investoren
zu setzen, die gréfSere Summen
investieren.
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gen und kostengiinstiger zu gestalten

Warum factfish ?

U richtige Entscheidungen treffen zu kbnnen, braucht der Entscheider aktuelle, hochwertige und vollstan-
dige Daten. Schlechte Entscheidungen sind sicher, wenn man diese Zugange nicht hat: Wenn man die
Mitte der Zielscheibe nicht genau erkennt, wird das Treffen zur Gliickssache. factfish verfolgt das Ziel, die

zu Themen wesentlich zu vereinfachen, zu beschleuni-

research made simple!

News Club

research made simple!

Interesse. 1.000.000 € 200%

Noch 500.000 € bis Finanzierungsziel

Investoren / Interessenten 0/1
Angebotsende 31.7.2015
Konditionen

Finanzierungslimit 1.000.000 €
Finanzierungsziel 500000 €
Hachstzahl 20

Investoren

Dr. Bartels: Dies ist mit Sicherheit
nicht richtig. Wenn wir so denken
wiirden, wiirden wir jegliche Glaub-
wiirdigkeit bei Privatinvestoren
verspielen. Richtig ist, dass sich eine
Vielzahl von Geschéftsmodellen
schlicht und einfach nicht fiir die
Crowd eignet. So hitten wir bei
unserem Projekt ,,Baudetail AG*
keine Chance gehabt, dieses in

der Crowd zu platzieren, da deren
Geschiftsmodel (eine Software fiir
die Bauindustrie) fiir den typischen
Crowdinvestor wenig attraktiv ist.
Hier haben wir einige Business
Angels gewinnen kénnen und
dann mit der hessischen MBG eine
allseits attraktive Finanzierung
strukturiert.

Solche Uberlegungen gelten auch
fitr unsere Projekte ,Qabel GmbH"
(eine Kryptologie-Plattform - die
deutsche Antwort auf die NSA-Af-
fare - oder ,Factfish” eine Statistik-
plattform - hochspannende und
attraktive Geschéiftsmodelle, aber
eben wenig sexy fiir die Crowd.

Dr. Schanz: Das ist schwer pauschal
zu sagen. Grundsétzlich eignen
sich B2B-Geschéftsmodelle eher fiir
professionelle Anleger im Light-
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Wenn sich
interessierte
Investoren regis-
trieren, haben
wir die Moglich-
keit, sie gezielt
mit geeigne-

ten Projekten
anzusprechen.

28 | FUNDSCENE

Fin Club. Projekte, wo das Kapital
suchende Unternehmen Wert auf
Vertraulichkeit legt, sind nicht fiir
eine offentliche Platzierung in der
Crowd geeignet. In LightFin Club
kann LightFin in Absprache mit
dem Unternehmen sehr genau
eingrenzen, wer Zugang zu welchen
Informationen erhalt.

Demgegeniiber eignen sich B2C-Ge-
schaftsmodelle haufig eher fiir eine
Platzierung in der Crowd, zumin-
dest wenn sie leicht verstandlich
und attraktiv / sexy sind.

Dr. Schanz: Die Mitgliedschaft ist
kostenlos und unverbindlich, kann

also jederzeit beendet werden.
LightFin will sehen, dass die Inves-
toren grofSere Summen investieren,
serids sind und sich an Vertrau-
lichkeitsregeln halten. Wenn sich
interessierte Investoren registrie-
ren, haben wir die Moglichkeit, sie
gezielt mit geeigneten Projekten
anzusprechen.

Dr. Schanz: Nicht unbedingt. Es be-
darf aber einer sauberen Strukturie-
rung. Dann kénnen sich durchaus
Vorteile fiir alle Beteiligten im
Sinne einer Win/Win-Situation
ergeben. Wenn Sie beispielsweise
einen oder mehrere Business Angels
mit der Crowd zusammenbringen,
profitiert diese von der sorgfiltigen
Analyse und spdteren Begleitung
durch einen erfahrenen (Ex-)
Manager, der eigenes Geld in die
Hand nimmt. Der Business Angel
kann verbleibende Kapitalliicken
schliefSen. Dem Unternehmen flie-
en ausreichend finanzielle Mittel
zu, die es z.B. von Business Angels
nicht vollstidndig erhalten wiirde.

Wie gesagt: Es kommt auf die
richtige Strukturierung, aber auch
auf das richtige Timing an. Zur rich-
tigen Struktur gehort wohl auch ein
Pooling der Crowd, das ohnehin in
Hinblick auf spétere Finanzierungs-
runden dringend zu empfehlen ist.

Dr. Bartels: Die Basis fiir ein
erfolgreiches Projekt bildet ein
engagiertes und iiberzeugendes
Griinderteam. Dazu kommt die
Idee. Diese Idee muss nahe am Puls
der Zeit sein, sie muss einem Be-
diirfnis entsprechen. Es ist wichtig,

dass sich die vorgestellte Technik
als funktionierend bewiesen hat
(»technical proof of concept®). Und
es muss klar sein, dass der Markt
sie zu wirtschaftlich angemessenen
Bedingungen annimmt (,commer-
cial proof of concept®).

Wir investieren in die Auswahl und
Bewertung unserer Projekte viel
Zeit und Energie. Das bedeutet

im Ergebnis, dass ein grofSer Teil
der vorgestellten Initiativen nach
unseren Kriterien nicht ausreichend
Gewihr fiir eine erfolgreiche An-
sprache von Investoren bietet. Die
vorsichtige Auswahl von Projekten
ist entscheidend dafiir, dass wir mit
unseren Kampagnen Erfolg haben.
Das entscheidende Wort fiir den
Erfolg haben aber die Anleger.

Dr. Bartels: Der erste Schritt der
Priifung ist das richtige Verstehen.
Wir miissen iiber das Studium des
Geschiftsplans und ausfiihrliche
Gespriche verstehen, wie das Ge-
schaftsmodell des Unternehmens
funktioniert. Dafiir bendtigen wir
vielfach externen Sachverstand, den
wir vorzugsweise von Mitgliedern
unseres wissenschaftlichen Beirats
einholen. Diese kénnen in der Regel
schnell und zuverldssig die Frage
beantworten, ob die vorgestellte
Technik werthaltig ist und sich

in dem wettbewerblichen Umfeld
bewédhren kann. Wichtig ist fiir uns
neben der fachlichen Starke der
handelnden Personen auch deren
Fahigkeit, ihre USP fiir Dritte klar,
verstandlich und zutreffend auf den
Punkt zu bringen. Denn wenn dies
nicht gelingt, sinken die Chancen
fiir eine erfolgreiche Finanzierung
dramatisch. Unser Ziel ist es, das
Geschiftsmodell analytisch, also
technisch und 6konomisch zu
durchdringen. Wir miissen inhalt-
lich und rechnerisch nachvollzie-
hen, wie der Geschéftsplan unter
realistischen Annahmen auf der



Zeitachse zum Tragen kommt. Nur
dann kénnen wir das Vorhaben gu-
ten Gewissens gegeniiber Dritten
als verniinftig vertreten.

Dr. Schanz: Naturgemafs ist die
Finanzierung von Unternehmen
mit Risiken verbunden. Bei jungen
Technologieunternehmen sind
diese hoher als im etablierten
Mittelstand. Hier kommt es gerade
beim Crowdinvesting aber auch auf
das Verantwortungsbewusstsein
der Plattformen an. Dann bietet die
Investition in junge und mittelstan-
dische Unternehmen jedoch inter-
essante Renditechancen, zumindest
wenn die Einstiegsbewertung fair
ist. Hier ist bei manchen Projekten
leider haufig ein gewisser Korrek-
turbedarf festzustellen.

Dr. Bartels: Viele Unternehmen
stoflen bei der Deckung ihres
Finanzbedarfs auf Hindernisse.
Dies gilt nicht nur fiir Griinder und
junge Unternehmen, die regelméfSig
auf die Zufiih-rung von Eigenka-
pital oder eigenkapitaldhnlichen
Mitteln angewiesen sind. Auch
mittelstdndische Gesellschaften
geraten in Schwierigkeiten, weil
Banken immer h6here Anforderun-
gen bei der Kreditvergabe stellen.
Fiir Anleger sind Investitionen in
Mittelstandische Unternehmen eine
interessante Alternative, um mit
iiberschaubaren Risiken attraktive
Renditen zu erwirtschaften.

Dr. Schanz: Zuniéchst einmal ist
festzustellen, dass der Gesetzgeber
gliicklicherweise sein urspriingli-
ches Reformvorhaben, das in erster

Linie als Reaktion auf die Pro-
kon-Pleite entstanden ist, deutlich
eingegrenzt hat. Vieles war nicht
sinnvoll und diente in keiner Weise
dem - zugegebenermafien sehr
wichtigen - Anlegerschutz. Auch die
verbliebenen Regelungen sind in
diesem Sinne nur teilweise sinnvoll.
Hierzu gehort beispielsweise die
Begren-zung von Investitionen

auf 10.000 Euro, die im deutschen
Recht an keiner Stelle ein Vor-

bild findet. V6llig unsinnig ist die
aufrecht erhaltene Differenzierung
von Partiarischen Darlehen und
Nachrangdarlehen einerseits und
anderen mezzaninen Instrumenten
andererseits.

Letztendlich fithren die Ande-
rungen durch das Kleinanleger-
schutzgesetz zu einer deutli-chen
Erhohung der Anforderungen an
die Crowdfinanzierungs-Plattfor-
men. Die nun auch hier geltende
FinAnlVermV bringt aufwéndige
zusétzliche Anforderungen mit
sich, die auch technisch erst einmal
implementiert werden miissen.

Dr. Bartels: Derzeit ist ein

starkes Wachstum des Crowdfun-
ding-Marktes in allen Teilméarkten
zu beobachten. Das Thema Crowd-
investing wird in Zukunft weiter an
Bedeutung gewinnen. In Zeiten von
niedrigen Zinssétzen und einem
DAX iiber 11.000 erkennen Anleger
die Vorteile gegeniiber klassischen
Finanzierungsinstrumenten und
entdecken diese Investitionsalter-
native fiir sich.

LightFin wird zu dieser Entwick-
lung beitragen. Momentan befinden
wir uns in vielversprechenden
Gesprichen zu einigen interessan-
ten Projekten. Die ndchsten Monate
werden dahingehend fiir potenziel-
le Investoren besonders spannend.
Mit geeigneten Projekten werden
wir nicht nur Privatplatzierungen,
sondern auch die typischen Crowd-
finanzierungen anbieten. Aktuell
bieten wir Anlegern noch die Mog-
lichkeit, die Unternehmen Qabel
und factfish fiir sich zu bewerten
und in diese zu investieren.

Wir bedanken uns fiir das offenen Gespréch
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